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Sheng Shi Tong Jie




                                成都胜世通捷科技有限公司

                                序       言

假如您是网络公司，或许您正为怎样让公司在当地的网络市场鹤立鸡群、怎样让公司业务持续增长、稳健攀升而绞尽脑汁、冥思苦想。因为单一的网站建设、服务推广已经不能为公司提高当地的市场竞争力，该怎么办！

假如您是广告策划公司，或许您正在为公司拥有那么多固定的客户群体而没有得到充分的利用而可惜！

只需花您少量的时间，认真看看下面的介绍，我相信定能可以帮您解决难题。

市场分析 

手机比电脑更普及，比报纸更互动，比电视更便携，比广播更丰富，集四大媒体的优势于一身，带来视听方式和传播模式的革命，从这个意义上说，手机媒体是以手机为中介，传播文本、视听、娱乐等多媒体信息的互动性的传播工具，可称为第五媒体。 

据信产部电信研究院通信信息研究所日前发布的数据显示，到2006年，仅中国移动的短信发送量就有望达到9500亿条，加上从2005年年底固话运营商推出的小灵通短信服务，全国整个短信市场将更加乐观。2006年全国短信发送量有望超过1.4万亿条，短信市场规模超过1400亿元。

　  通讯行业的每一次浪潮，都有一批人先富起来，试问一下：你抓住了哪次机遇？

短信市场前景广阔！做5亿人的生意，规模超过1400亿元短信市场机不容失。 

短信赢利模式清晰！许多企业已经靠短信赚得盘满钵满，你还能坐怀不乱、错失良机？

短信可以让您持续获利!而不是象现在这样，做完一个项目，再为寻觅新的项目而四处奔劳和烦恼，不知明天收入在哪里。

老客户创造新价值！如果您已拥有不少企业客户，您马上就可以给他们提供新的服务，从而发挥客户价值最大化，为自己创造新的利润增长点。 

短信产品低风险、低代价！有什么业务可以完全没有坏帐？最小的维护工作量？不需要大量资金占用？产品不会过期永远保值？现在正是绝佳时机！

个人娱乐短信正在整顿，市场低迷，企业短信如旭日东升，前途不可限量，现在加入正是好时候。

赢利分析 

　　最新统计显示，2006年全国短信发送量有望超过1.4万亿条，短信市场规模超过1400亿元。短信作为一种营销手段凭借适合使用、费用低廉、送达率高和人性化程度高等优点，越来越得到广大企业和个人的认知。大多数移动增值服务商没有代理渠道，因而无法实现落地营销和面对面服务。代理商可以从商信直接获得技术、营销、管理方面的支持，直接分享市场份额。

　　商信的短信平台完整的覆盖了全国各省市手机网络，打破了移动、联通、网通各自为阵的局面。商信的短信平台拥有企业特服号，支持双向互动，具有权威性。

代理商信的企业短信无须固定资产投入，只要利用现有的客户与关系资源和现有的销售团队，投入一定金额的预付款，便可以开始经营。随着客户日积月累，代理商不需要太多维护，便可以“坐享充值”，随着规模增大，收入会逐渐增加。犹如免费饲养了一头“现金奶牛”，财富源源不断。

　　商信的短信产品与一般的产品不同，它具有赚三钱的赢利模式和丰富的行业解决方案，可以为您带来长期的稳定收入。

（1）软件销售收入。通过销售短信软件产品，可以获取高额利润。

（2）短信充值收入。短信发送属于一次性消费，客户需要不断的购买短信充值才可正常使  用。通过短信充值，可以源源不断的获取短信收入分成。

（3）增值服务收入。商信短信平台拥有多种类型产品，从不同角度满足客户的需要。       并可以实现深层面的移动信息应用，如短信查询（XX杯手机质量防伪）、短信抽奖（超级女声、春节晚会）等。通过引导客户需求，实施行业化的项目开发，轻松获取巨额的增值服务收入分成。

　　以一个省级市为例，如果代理商有10个销售员，可在一个月的时间内发展了30个企业用户，在一年内，用户数预计能达到360个。假如每个用户平均每月的短信费用为100元，这样推算得一年后，该代理商每个月的固定短信收入为100*200=3.6万元，每年软件收入为360*500=18万元。如果再算上短信增值服务的收入的话（以最保守的数据一年卖一套5万元的解决方案计算），该代理商年收入将超过70万元。

常见问题 

1. 我是菜鸟，不懂网络怎么办？

　　 网络不是传统行业，经验不是成功的必要条件，商信运营总部有专业渠道经理指导培训，有无经验都能很快进入状态，依照我们教您的标准“流程工序”操作 ,只需轻轻一点手指头就能完成各种管理功能，简单易于反掌！

2. 我不懂技术，也不懂业务，怎么做！

　　 其实网络是个很简单的东西，做商信短信产品代理商不需要您去编写程序，操作技术只要普通电脑水平就能很快学会，完全不懂可以找人来做；业务拓展也非常简单，不懂业务也可以轻易找到有经验的业务人员或朋友帮忙。作为老板，您只需要懂管理，管理好自己的团队就可以了。

3. 代理商信短信产品需要投入多少人力、资金？需要注册公司吗？

　　 加盟商信短信产品代理商，无需租用店面，在家就能办公。简单到一台电脑、一张桌子、一部电话就能开业；有无网络经验都能快速入行、轻松获利！如果能配置几个业务人员或者招聘兼职的学生将会有助于业务迅速发展！注册公司更利于业务推动，前期可以先以个人名义取得代理权，业务开展之后再注册有限公司（公司）或服务中心（个体工商户）即可，这些投入都不需要花费太多的资金，一般情况不超过5000元。

4. 商信短信产品代理商适合哪些人加盟，具体市场应该怎么做？

　　 商信短信产品适合所有中小投资者经营，可以采取利润分成方式，发展当地网站联盟。或者与政府机构、其他媒体合作，或者与在网络广告行业有相关客户资源的个人合作，与高校学生联营合作，总之就是多种方式进行组合销售。如果您是拥有当地的报纸、电视等媒体资源，行业协会、政府机构等政府资源，或者是广告公司、网络公司等就更好了，当然对网络认识很深的大学生、年轻创业者……，做起来更会得心应手！

商信企业短信系列产品问答 

1、我们给客户提供短信发送方式有哪几种？

  答：通过电脑发送、使用手机发送、通过程序接口调用发送。.

2、短信平台每小时的发送量是多少?

  答：广告短信每小时发送量是60万条、企业短信每小时发送360万条。

3、使用商信系列产品需要什么样的硬件设备及网络环境？

答：只要有一台能够上网的电脑就可以轻送收发短信。 

4、每条短信在发送时对字数、标点符号、英文有什么要求和限制？

答：A、中文+标点（西文），要求字数在70个字以内。

    B、中文+标点（西文）+英文，要求字数在70个字以内

    C、超出以上要求发送的字数后，系统会按照70个为一条短信，将所有信息截成多条短信发送并按多条来计费。

5、企业短信与群发卡机(短信猫)的区别在哪？各自的特点和优势是什么？

答：一般企业发送短信是要宣传企业产品，树立企业形象，巩固客户群，是一个长久宣传工具。

    群发卡机：首先卡机群发是违规的，需要另外购买发送硬件设备，只能在单台机器上发送，而且不能支持回复，每次发送的号码都不固定。发送速度非常慢（4秒-6秒/条），发送质量不能保证，用户有问题无法回复短信，企业也得不到用户的返回信息。唯一一点是短信的价格低。

    企业短信：具有中国移动强大的服务器作后盾，能够保证发送速度和发送的准确性，企业具有唯一的特服号，企业可以长期使用这个号码作为宣传工具。提供多个接口，用户可以自主的开发程序，并且用户可以和自己的传统业务紧密联接，开发出具有自己公司特色的短信平台。

6、企业短信与SP的区别在哪？相对于市场来说，企业短信有什么优势？

答：主要区别 

    SP: SP发送的短信具有收费功能,可以实现短信投票、短信竞猜等增值业务。

    企业短信：企业短信是向企业收费的，接收短信的用户并不收费。使用短信平台发送短信，发送速度和成本可以得到很好的保证。

7、用我公司的客户端发送短信时，移动与联通的手机接收的号码是什么？

答：我们用客户端发送短信时，短信将自动按照目的地址（移动、联通）分类，移动接收的号码为10657XXXXX，联通接收的号码为021XXXXXX 小灵通接收的号码为 021XXXXXX

地址:成都市一环路北四段锋尚阳光913号   客服电话：028-83218300   公司网址：http://www.sstj.net
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